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Berufspraxis

Wann sich das Zertifikat ,,CFP“ fur
Anlageberater lohnt

Eric Czotscher im Gesprach mit dem Finanzplaner und Honoraranlageberater

Thomas Abel

Herr Abel, mit lhrer Ausbildung als Finanzplaner und dem
Zertifikat ,,Certified Financial Planner“ (CFP®) des Finan-
cial Planning Standards Board e.V. (FPSB) gehoren Sie zur
Elite der deutschen Finanzberater. Insgesamt diirfen sich in
Deutschland nur rund 1.500 Finanzplaner mit dem Titel CFP
schmiicken. Die meisten anderen Finanzberater schrecken
die aufwendige, berufsbegleitende Ausbildung sowie die
Kosten von rund 15.000 Euro fiir die Ausbildung und weitere
Kosten fiir die Zertifizierung und laufende Fortbildungen ab.
Lohnt sich dieser Aufwand? Oder anders gefragt: Haben Sie
tatsachlich einen Wettbewerbsvorteil gegeniiber anderen
Beratern ohne CFP?

In der AuBenwirkung hat mir der CFP in den vergangenen 15
Jahren, seitich das Zertifikat besitze, kaum Vorteile gebracht.
Leider ist der Titel in Deutschland noch zu wenig bekannt.
Ein einziger Mandant hat mich deswegen gefunden und be-
auftragt.

Der eigentliche Vorteil liegt woanders, und zwar in der Bera-
tung selbst. Die Qualifizierung zur Erlangung des CFP und
die Verpflichtung zur kontinuierlichen Weiterbildung sorgen
fiir eine hohe Beratungsqualitit und damit fiir hohe Kunden-
zufriedenheit. AuBBerdem eroffnet der CFP den Zugang zur
Community der Finanzplaner, in der wir uns eng miteinander
austauschen und uns gegenseitig unterstiitzen.

Inwiefern beraten Sie als Finanzplaner anders als ge-
wohnliche Finanzberater?

Durch den ganzheitlichen Beratungsansatz der Finanzpla-
nung bekommen ich und mein Mandant ein umfassendes
Bild seiner gesamten Vermogens-, Liquiditits- und Vorsorge-
situation. Dadurch kann ich anders als viele andere Berater
den Mandanten auf Risiken in seiner aktuellen und kiinftigen
Lebenssituation hinweisen, zum Beispiel auf Absicherungsli-
cken oder Risiken und Chancen bei der Nachfolge und Verer-
bung. Die Wertpapierallokation kann so ebenfalls besser auf
die Risikomentalitit und Risikotragfihigkeit des Mandanten
abgestimmt werden. Dariiber hinaus erfasse ich alle sonstigen
Vermogenswerte im Detail wie Immobilien, Versicherungen,
Darlehen oder Beteiligungen und kann so zusétzlichen Bera-
tungsbedarf identifizieren.

Worin besteht der eigentliche Kern der Finanzplanung?

Geht es vor allem um das Rechnen mit Bilanzen und Zah-
lungsstromen?

@ zuriick
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Der ,Kern“ der Finanzplanung ist die ganzheitliche Analy-
se der finanziellen Situation eines Mandanten. Im Rahmen
eines Strategiegesprachs gebe ich meinem Mandant einen
vollstindigen Uberblick tiber seine aktuelle Situation und
die voraussichtliche kiinftige Entwicklung sowie detaillierte
Empfehlungen fiir alle Bereiche, wo es Handlungsbedarf gibt.

Konnen diese Aufgabe nicht auch Finanzberater erfiillen,
die sich mit entsprechender Finanzplanungssoftware aus-

Thomas Abel (CFP®, CFEP®) ist Finanzplaner, Honoraranlageberater
und Vermdégensverwalter. Er ist Mitgeschéftsfihrer der HONORIS Treu-
hand GmbH und des neuen Instituts fiir Finanz- und Nachfolgepla-
nung GmbH i.G. sowie Vorsitzender des network financial planner e.V.

statten und die dazugehorigen Webinare anschauen? Was
unterscheidet den Do-it-yourself-Finanzplaner von einem gut
ausgebildeten Finanzplaner?

Ein ausgebildeter Finanzplaner, ob mit oder ohne Zertifikat,
erfillt die theoretischen und praktischen Voraussetzungen,
um mit einer Finanzplanungssoftware einen vollstindigen Fi-
nanzplan fir seine Mandanten zu erstellen. Zur Ausbildung
gehort auch die Bearbeitung eines Musterfalls mit Hilfe einer
Software.

Letztlich konnte sich ein Finanzberater dieses Wissen auch
durch ,Learning by doing® aneignen, indem er Kundenfille
in einer Software erfasst und sich tiber Webinare und Soft-
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wareschulungen weiterbildet. In diesem Fall kommt es vor
allem auf die Qualitit der verwendeten Daten an.

Allerdings fehlt dem Selfmade-Finanzplaner oft die strategi-
sche Herangehensweise, um die Vermogensstruktur, die Li-
quiditit und viele weitere Aspekte des Mandanten in einer Ge-
samtschau zu analysieren. Die Finanzplanerausbildung stattet
den Berater mit einer ganzheitlichen Brille aus, und er profi-
tiert von dem reichen Praxiswissen erfahrener Finanzplaner.

Neben den vier vom FPSB zugelassenen Ausbildungs-
stiatten — ADG, EBS, Frankfurt School und MLP - bieten
mittlerweile weitere Bildungsdienstleister Finanzplaneraus-
bildungen an, allerdings ohne CFP®-Zertifikat. Was ist der
Unterschied?

Die Ausbildung zur Erlangung des CFP ist deutlich umfang-
reicher als andere Programme. Der FPSB verlangt von den
akkreditierten Bildungstragern ein sehr umfangreiches Cur-
riculum. Nach bestandener Ausbildung zum Financial Plan-
ner oder Finanzokonomen mussen sich die kiinftigen CFPler
noch der Zertifizierungsprifung des FPSB unterziehen. Die
Prifung dauert 160 Minuten und erfordert die Losung von
70 Prozent der Aufgaben. Wahrend der Ausbildung muss der
Kandidat einen umfassenden Finanzplan erstellen und pra-

sentieren, beim Eintritt in den FPSB Deutschland muss er wei-
tere Finanzpline und somit Berufserfahrung nachweisen. Der
CFP wird nur fiir zwei Jahre verliehen. In diesem Zeitraum
muss der Finanzplaner 60 Weiterbildungspunkte erwerben,

Selfmade-Finanzplanern fehlt oft die stra-
tegische Herangehensweise, um die Ver-
mogensstrukiur des Mandanten in einer
Gesamischau zu analysieren.

um sein Zertifikat verlingern zu koénnen. Diese Anforderun-
gen gehen deutlich tiber die Vorgaben anderer Ausbildungen
oder Zertifikate hinaus. Der CFP ist nicht umsonst das weltweit
anerkannte Qualitatssiegel fur gute Finanzberatung. Dariber
hinaus verleiht der FPSB den Certified Foundation and Esta-
te Planner (CFEP®) fiir zertifizierte Nachfolgeplaner. Diesen
Titel trugen mit Stand Ende 2016 lediglich 282 Finanzplaner
in Deutschland.

Vielen Dank fiir das Gesprach, Herr Abel.

Was man in der Finanzbranche besser machen konnte
Engagiertes Pladoyer fur weitere Reformen / Wahlkampfthemen der Grunen

Wie immer man zu den politischen Positionen der Griinen
stehen mag, ihre finanzpolitischen Sprecher Sven Giegold im
Europaparlament und Gerhard Schick im Bundestag zeich-
nen sich durch ihr finanzwirtschaftliches Fachwissen aus, und
ihre Argumente haben Hand und FuB.

In den vergangenen Jahren haben die
beiden Politiker immer wieder die Fin-
ger in die Wunden des Finanzsystems
gelegt und sich fur eine solidere Regu-
lierung von Banken und Versicherern
sowie eine verbraucherfreundlichere
Finanzberatung eingesetzt. Gemein-
sam mit Udo Philipp, ebenfalls Fi-
nanzepxerte bei den Grunen und
Aufsichtsratsmitglied der Nachhaltig-
keitsbank Triodos, haben sie rechtzei-
tig zum Wahlkampfihre Reformideen
in dem Buch ,Finanzwende — Den
nichsten Crash verhindern“ zusammengefasst.

Giegold / Philipp/ Schick

FINANZ
WENDE

Den nachsten Crash
verhindem

© Wagenbach

Das Buch bietet Hintergrundwissen zur Finanzbranche, be-
wertet die bisherigen Reformen seit der Finanzkrise und zeigt,
dass es noch erheblichen Verbesserungsbedarf gibt, wenn die

@ zuriick
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Regulierer einen weiteren Crash wie den von 2008 verhindern
wollen.

Eigentiimer und Glaubiger in die Pflicht nehmen

Anders als andere Biicher zum Thema Finanzkrise ist ,Finanz-
wende“ keineswegs reiBlerisch geschrieben, sondern sachlich
formuliert. Die von den drei Autoren aufgestellten Forderun-
gen vermeiden radikale Einschnitte, auch wenn Vorschliage
wie Vollgeldreform oder Eigenkapital- statt Kreditfinanzie-
rung positiv gesehen werden. Die Autoren wenden sich u.a.
gegen eine Subventionierung von Too-big-too-fail-Banken
und wollen stattdessen die Eigentiimer und Glaubiger starker
in die Pflicht nehmen.

Die Autoren setzen sich fir eine konsequentere Forderung
der Honorarberatung ein — beispielsweise durch eine Pflicht
fur Finanzdienstleister, zu jedem Bruttoprodukt ein Nettopro-
dukt anzubieten, und durch Offenlegung simtlicher Provisi-
onen. Die Autoren setzen sich — das fordert schon ihr ,gru-
ner Hintergrund — auch fir einen 6kologischen Umbau der
Wirtschaft zugunsten klimafreundlicher Infrastrukturen und
Energieversorgung ein, in die weit mehr als bisher investiert
werden misse. ecz
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